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						Nagle zaczynają rozumieć. Podnosi się coraz więcej rąk, aż w końcu 
					
				

			

			
				
					
						uniesione są prawie wszystkie ręce na sali. Wtedy mówię: „No właśnie. 
					
				

				
					
						Każdy zajmuje się sprzedażą, niezależnie od tego, czym się zajmuje. Całe 
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						jakikolwiek inny czynnik. Jeśli twoje dochody i osiągnięcia faktycznie 
					
				

			

			
				
					
						zależą od sprzedaży, to to, czego nauczysz się z dalszych stron tej książki, 
					
				

				
					
						może odmienić twoje życie.
					
				

			

			
				
					
						Napisałem  tę  książkę,  by  ofiarować  tobie,  zapracowanemu 
					
				

				
					
						handlowcowi, podręcznik, w którym szybko znajdziesz najważniejsze 
					
				

			

			
				
					
						informacje i techniki, które natychmiast podniosą twoją  skuteczność 
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