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						Piszę tę publikację w autobusie, jadąc na kolejne szkolenie dotyczące 
					
				

				
					
						poznania produktu, aby mieć świadomość i wiedzę, co będę sprzeda-
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						O czym będzie ta publikacja? Jeżeli jesteś telemarketerem, to będzie 
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						również wskażę Ci niezbędne umiejętności potrzebne do zajmowania 
					
				

				
					
						się telemarketingiem.
					
				

			

			
				
					
						Dlaczego tak bardzo chwalę sobie ten zawód, mimo że mam wykszta-
					
				

				
					
						łcenie ekonomiczne? W telemarketing zaangażowała mnie i wprowa-
					
				

				
					
						dziła w tajniki tego zawodu moja koleżanka z pracy, Iwona. Pokazała 
					
				

				
					
						mi, jak to fajnie jest siedzieć w domu przed komputerem, ze słu-
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						keter zarabia na gadaniu :) Skutecznym gadaniu.
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						dzwoni do Ciebie. W nawyk wejdzie Ci zadawanie odpowiednich py-
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