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						Wstęp
					
				

			

			
				
					
						Czego nie wie 95% uczestników programów partnerskich? 
					
				

			

			
				
					
						Zostało wielokrotnie udowodnione, że większość (w granicach 80%) osób 
					
				

				
					
						biorących udział w programach partnerskich czy przeróżnych MLM-ach nie 
					
				

				
					
						zarabia pieniędzy.
					
				

			

			
				
					
						Czy Ty należysz do tej grupy?
					
				

				
					
						Czy chciałbyś to zmienić?
					
				

				
					
						Dlaczego tak się dzieje?
					
				

			

			
				
					
						W głównej mierze dzieje się tak z powodu traktowania PP jako czegoś 
					
				

				
					
						dodatkowego, a więc w sposób niezbyt poważny, ponieważ zwykle samo 
					
				

				
					
						przystąpienie do PP nie wiąże się z poniesieniem istotnych kosztów lub 
					
				

				
					
						wręcz jest bezpłatne. Ludzie pod wpływem chwili, tekstu reklamowego 
					
				

				
					
						rejestrują się i... nie podejmują zbytnich wysiłków, aby coś z tym zrobić.
					
				

			

			
				
					
						Dlaczego miałbyś mnie słuchać?
					
				

			

			
				
					
						Krzysztof Abramek jest jedyną i najlepszą znaną mi osobą zdolną do 
					
				

				
					
						napisania przewodnika osiągania sukcesu w programach partnerskich. 
					
				

				
					
						Jest  najlepszym  partnerem  mojego  programu  partnerskiego.  Sam 
					
				

				
					
						w początkach istnienia cnebPoints wygenerował ponad 40% dochodu 
					
				

				
					
						całego programu.
					
				

			

			
				
					
						To, co stawia go daleko przed znakomitą większością  partnerów 
					
				

				
					
						przeróżnych programów partnerskich, to... AKCJA. Krzysztof po prostu 
					
				

				
					
						(i aż) robi to, co powinien robić kandydat na SuperPartnera.
					
				

				
					
						Piotr Majewski, redaktor CzasNaE-Biznes i właściciel 
						cnebPoints
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